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Instructions:  
1. Figures to the right indicate marks. 
2. There are five questions in the question paper.  
3. Answer any three of the following questions.    

---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
પ્રશ્ન:૧ વ્યક્તિગિ વેચાણનો અર્થ અને વ્યાખ્યા આપો અને સલે્સમેનના પ્રકારો સમજાવો. (૧૪) 
પ્રશ્ન:૨ વેચાણકળાનાાં લક્ષણો અને મળૂભિૂ સસધ્ાાંિો સમજાવો. (૧૪) 
પ્રશ્ન:૩ વેચાણ પ્રક્રિયાના સવસવ્ િબક્કાઓ સમજાવો. (૧૪) 
પ્રશ્ન:૪ બજારસાંશો્નના ફાયદાઓ અને મયાથદાઓ સમજાવો (૧૪) 
પ્રશ્ન:૫ ટૂાંકનોં્ લખો.કોઇ પણ બે  

1. RIDSAC ફોરમ્યલુા  
2. વેચાણકળા અન ેસવજ્ઞાપન  
3. ખરીદ આશયો 
4. વેચાણ વધૃ્ધ્ની પધ્સિઓ 

(૧૪) 

ENGLISH VERSION 

 
Que.1 Give the meaning and definition of personal selling and explain types of salesman. (14) 

Que.2 Explain characteristics and basic principles of salesmanship. (14) 

Que.3 Explain various stages of selling process. (14) 

Que.4 Explain advantages and disadvantages of market research. (14) 

Que.5 Write a short note any two 

1. RIDSAC formula  

2. Salesmanship and Advertising  

3. Buying Motives  

4. Sales Promotion methods. 

(14) 
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